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WEL OF GEEN VERPLICHTE AOV VOOR ZELFSTANDIGEN? OF ER IN DIT
DOSSIER EEN VOLGEND HOOFDSTUK KOMT, IS AAN HET NIEUWE KABINET.
HOE DAN OOK IS HET ZAAK ZELFSTANDIGEN IN BEWEGING TE KRIJGEN.
DAT ZOU OOK KUNNEN DOOR ADVIES VERPLICHT TE STELLEN.

Verplichte AOV?
Verplicht advies!

TEKST ANNEMIEKE POSTEMA, AOVDOKTER.NL

at het resultaat van de politieke be-
sluitvorming ook mag zijn: er is meer
aandacht dan ooit voor de gevolgen
van arbeidsongeschiktheid. En daar
mag onze branche blij mee zijn.

Op het moment van schrijven van dit artikel moest
de Tweede Kamer nog beslissen welke dossiers — na de
val van het kabinet Rutte IV - zij controversieel vindt.
Maar als de Tweede Kamer heeft bepaald dat het ar-
beidsmarktdossier niet kan wachten, volgt er hopelijk
een behoorlijk plan dat rekening houdt met de wensen
van zelfstandigen. Belangrijk hierbij zijn eerbiedigende
werking van bestaande verzekeringen en een (optione-
le) eigenrisicoperiode van twee jaar. Velen vrezen ech-
ter een eenvoudige, snel uitvoerbare en daardoor onge-
nuanceerde oplossing om de Europese steunmiljarden
veilig te stellen, als opmaat naar een brede basisoplos-
sing voor alle werkenden. Het gevaar hiervan is dat
zo'n confectie-stoplap nog jarenlang standhoudt en on-

‘Atwachten is
geen optie’
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dertussen weinig dekking biedt voor een hoge premie.
Om nog maar te zwijgen over de capaciteitsproblemen
bij de uitvoerende instanties...

Mocht het dossier wel in de ijskast worden gezet,
dan is de vraag of uitstel ook afstel wordt. Bijna ieder-
een vindt dat er iets moet worden gedaan aan het grote
aantal onverzekerde zelfstandigen. Voor alle scenario’s
geldt dat adviseurs en verzekeraars aan de slag moeten.
Hoe activeren we de grote groep onverzekerde onder-
nemers?

RISICO = KANS X EFFECT

Het begint met goede voorlichting. Risico bestaat uit
kans maal effect, zo legde ik mijn klanten altijd uit. Bei-
de factoren worden stelselmatig onderschat.

Ondernemers denken bijvoorbeeld dat hun kans op
arbeidsongeschiktheid laag is doordat ze geen gevaar-
lijk beroep hebben. Maar de meeste ziektes en ongeval-
len krijg je privé, dus ongeacht je werkzaamheden. Het
gaat niet alleen om dwarslaesie, blindheid of kanker, de
schrikbeelden waaraan de meeste mensen denken bij
het woord ‘arbeidsongeschikt’. Sporten en gezond eten
geven geen garantie op een leven lang probleemloos
functioneren.

En hoe zit het met het effect van arbeidsonge-
schiktheid? “Tk heb voldoende spaargeld om mijn weg-
vallende inkomen op te vangen”, hoor je regelmatig.
Dat zal voor een korte periode (burn-out, hernia) ook



meestal geen probleem zijn. Duurt het herstel langer,
dan zijn er vele tonnen nodig. Een simpel rekensom-
metje kan snel inzicht geven. “Maar als ik uitval springt
mijn partner wel bij!” Hierbij wordt vergeten dat de
partner mantelzorger wordt en het gezin draaiende
moet houden, waarbij nég meer werken hoogstens
voor een arbeidsongeschikte partner zorgt. En helaas
houden niet alle relaties stand na ingrijpende verande-
ringen. “Ach, dan besparen we toch gewoon?” Over de
rooskleurige inschattingen die hierbij worden gemaakt
schreef ik eerder in VVP #3, juni 2022.

ONBEWUST ONBESCHERMD

Een ondernemer is ook maar een mens. Denken aan
problemen is niet leuk, we zijn liever optimistisch en
houden ons met fijne, tastbare zaken bezig. Daarom
verzekert menig ondernemer zijn auto graag volledig
tegen alle denkbare risico’s met nieuwwaardegarantie,
maar wordt het belangrijkste bedrijfsmiddel niet ver-
zekerd: zichzelf. Een grote groep is hierdoor onbewust
onbeschermd.

De verplichte AOV is een van de instrumenten om
de onbeschermde ondernemers te beschermen. Voor
de reeds beschermde ondernemers (via verzekering,
neveninkomsten, echt voldoende vermogen, crowdsu-
rance, etcetera) voegt de verplichte AOV niets toe. Een
eventuele eerbiedigende werking doet geen recht aan
alle bestaande voorzieningen.

Bewust onbeschermde ondernemers beseffen vaak
goed dat zij niets hebben geregeld, maar kunnen niet
van de bestaande regelingen gebruik maken door bij-
voorbeeld een medisch dossier. Voor hen zou de ver-
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plichte AOV een uitkomst kunnen zijn, maar de beoog-
de bescherming is wel duur voor een geringe kans op
een beperkte uitkering.

Onbewust onbeschermden kunnen we beter helpen
door hun interesse voor dit onderwerp te vergroten
en hen bewust te maken van hun risico. Daarom plei-
ten diverse AOV-specialisten voor een verplicht advies
in plaats van een verplichte verzekering. Na een tijdig
advies kunnen ondernemers bovendien nog terecht bij
UWV voor een vrijwillige verzekering. Voor bestaande
zelfstandigen kan een eenmalige inhaalslag worden ge-
organiseerd. Op langere termijn kun je denken aan een
basisdekking met acceptatieplicht (zoals bij de zorgver-
zekering), die naar wens kan worden uitgebreid waarbij
de verzekeraar wel acceptatievrijheid heeft. Ook andere
beschermingsvormen kunnen hierbij een rol spelen.

VOUCHER VOOR UUR ADVIES

Maak een KvK-inschrijving alleen mogelijk na een ad-
viesgesprek. Stel een adviesgesprek als voorwaarde
voor de zelfstandigenaftrek of andere fiscale voordelen,
al dan niet gecombineerd met andere voorlichting en
voorzieningen die we noodzakelijk achten voor onder-
nemers. Ondernemen is immers geen vrijblijvend tijd-
verdrijf maar gaat gepaard met verantwoordelijkheden.
De vereiste vaardigheden komen in het onderwijs te
weinig aan bod. Daarom gooi ik graag een extra steen
in de toch al roerige Haagse Hofvijver: geef iedereen die
zich als ondernemer wil inschrijven een voucher voor
een uur gratis advies. De maatschappelijke kosten hier-
voor verdienen we ruim terug doordat we veel schrij-
nende situaties kunnen voorkomen. B
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